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Bartscher

Geschdftsfithrer Andreas Heumiiller (r.) und Marketingleiter Markus Kosfeld von Bartscher présentieren den ersten Bauabschnitt zup Erwelterung des Geldindes
mit einer neuen Lagerhalle, der Vergrifierung der Laderampen sowie mit einer Einfahrt direkt von der B1.

Hoch hinaus

Mit hohen Investitionen erweitert der Gastrotechnik-Gro3handler Bartscher
die Lagerflachen und Blros. Damit werden die Sortimente erweitert und die
Lieferfahigkeit nochmals erhaoht.

Es ist beeindruckend, wie grof
die Lagerflichen des Unterneh-
mens Bartscher {iber die letzten
20 Jahre geworden sind - und
nun werden sie nochmals deut-
lich vergrofert. Das Geldnde in
Salzkotten, das in der Nihe von
Paderborn direkt an der B1 und
unmittelbar an den Autobahnan-
schliissen zur A44 und A33 liegt,
wurde bereits vor vielen Jahren
vorausschauend erschlossen und
wird nun schrittweise mit zwei
grofen Hallen bebaut. ,Wir er

halten dann auch eine komplett
neue und vergriferte Logistik-
rampe mit einer elgenen Zufahrt
von der B1", freut sich Andreas
Heumilller, Geschiiftsfithrer Bart-
scher, Damit werden Anlieferung
und Versand noch einmal be-
schleunigt.

Derzeit wird der erste Bauab-
schnitt abgeschlossen; eine grofe
Halle verldngert noch einmal das
schon bestehende Lager in glei-
cher Hithe, sodass beispielsweise
Gabelstapler ohne Schwierigkel-

ten die langen Regale abfahren
und Waren ein- oder ausrdumen
kiénnen. Im zweiten Bauabschnitt
wird der Mittlere Teil der nun
bestehenden Lagerhallen  ver
breitert und deutlich in der Héhe
iibertroffen. ,Das derzeit geplan-
te Hochregallager ist ein weiterer
wichtiger Schritt in die Zukunft
von Bartscher = denn damit kin-
nen wir demnéchst unsere Sorti-
mente nochmals ausweiten, die
Kapazitit pro Produkt - wenn
nétig — erhéhen und die Ersatz-

teilkapazitit weiter verbessern®,
erkldrt Heumiiller. Nicht zuletzt
werde damit auch die Lieferfihig-
keit insgesamt erhiht,

Spiegel der Entwicklung

Die Erweiterungsbauten spie-
geln auch die Entwicklung der
vergangenen Jahre, wie der Bart-
scher-Geschiftsfiihrer im  Ge-
sprich mit der Gastrospiegel-Re-
daktion erldutert. Zwar wuchs
das Unternehmen in den vergan-
genen Jahren nicht rasant, aber
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stetig und gewinnbringend. ,Wir
sind nach wie vor zufrieden mit
der geschiiftlichen Entwicklung
= vor allem die Zusammenarbeit
und die Steigerungen mit dem
Fachhandel im In- und Ausland
sind sehr gut, Uber zwei Drittel
des gesamten Umsatzes wer-
den mittlerweile mit dem Fach-
handel erzielt”, analysiert Heu-
miiller. Wihrend daneben der
Cash&Carry-Umsatz seit Jahren
zuriickgehe, sei  inshesondere
das Exportgeschift auf mittler-
weile 34 Prozent Umsatzanteil
gestiegen. Besonders hebt der
Geschiftsfiihrer hervor, dass sich
Gastronomie- und GroBkiichen-
projekte mit den Bartscher-Sor-
timenten in der GréBenordnung
bis 300.000 Euro sehr gut beim
Fachhandel etabliert hitten.

Katalog mit vielen Neuheiten
Rechtzeitig zur Internorga hat
der Vollsortimenter aus Salz-
kotten auch den neuen Pro-
dukt-Katalog 2019 fertiggestellt.
+Nach wie vor ist der Katalog ein
wichtiges Arbeitsinstrument fiir
unsere Handler und deren Kun-
den®, sagt Andreas Heumdiiller.
Mit 92 Neuprodukten habe man
wieder flir zahlreiche Highlights
gesorgt, die dem Gastronomen
die Arbeit erleichtern, AuBerdem
wurden im aktuellen Katalog
einige Sortimente erweitert, wo-
bei die Produktgruppen grund-
slitzlich gleichbleiben. Erweitert
werde kurzfristig heispielsweise
das  Spiiltechniksortiment  um
eigene Reinigungsmittel, die in
Zusammenarbeit mit einem re-
nommierten deutschen Herstel-
ler produziert werden. Top-Seller
seien weiterhin unter andersm
die Salamander; Combididmpfer
und die Thermik-Serien.

Fokus weiter auf Fachhandel

Auch fiir die Zukunft fokussiert
sich Bartscher weiter auf den
Fachhandel, inshesondere auch
als Partner fiir der Vertrieb im Be-
reich E-Commerce. ,Wir sind im
Bereich E-Commerce sehr stark
im Marketing®, hebt Markus Kos-
feld, Marketingleiter Bartscher,
hervaor, Wihrend zum einen die
Platzierung der Marke Bartscher
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Der erste Bauabschnitt wurde gerade
abgeschlossen und das neue Lager in
Betrieb genommen, Der zweite Bauab-
schnitt mit einer noch grifieren und
vor allem hitheren Halle folgt in kiirze.

und deren Sortimente in den
Suchmaschinen stark vorange-
triehen werde, habe damit an-
dererseits auch der Fachhandel
groBe Vorteile. Kosfeld erklirt:
SWenn Anwender iber Suchma-
schinen auf unsere Homepage
gelangen und Produkte finden,
die sie kaufen mdchten, wird der
Kunde iiber das System direkt zu
unseren  Fachhandelspartnern
geleitet, auf deren Seite dann die
Ware bestellt werden kann.” Der
ainzelne Hindler wiirde ansons-
ten in Suchmaschinen niemals
auf den ersten Suchpositionen
gefunden - oder er miisste sehr
viel Geld fiir die Positionierung
oder in bezahlte Anzeigen inves-
tieren. Insbesondere fiir stecker-
fertige Kleingerite sei dies fiir
die Bartscher-Fachhiindler ein
enormer Vorteil, betont Kosfeld.
Andreas Heumilller ist sehr
stolz darauf, dass Bartscher seit
Jahren mit dem Fachhandel wei-
terwachse und gleichzeitig die
Qualitiit in allen Bereichen stér-
ke. ,Inzwischen kommen 70 Pro-
zent der Produkte, die wir iiber
den Fachhandel verkaufen, aus
Europa - Tendenz steigend", sagt
Heumiiller sichtlich zufrieden. In
den vergangenen Jahren habe ein
groBer Wandel im Unternehmen
stattgefunden, der noch weiter-
gehen soll, wie der langjdhrige
Geschiiftsfiihrer betont: |, Bei Sor-
timenten, Qualitiat, Vertrieb und
Dienstleistungen sind wir heu-
te ganz anders als vor 15 Jahre
aufgestellt und werden auch so
wahrgenommen - und daran wer-
den wir weiterarbeiten.” rf



